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« Det hdr ar Transiro

« Transiro som VMS-bolag

= Simplifying Business.
- Rapport Q1 2026 ki s gg mplifying

Eib-Bl  Maximizing Efficiency.
i U

/.

Fran IT-bolag till
Vertical Market Software



T rq n Sfo r m q tiO n Ett teknikskifte som féréindrar affdrsmodellen

2026 dr ett transformationsdr — frén projekt/IT till VMS
Investeringar pdverkar kortsiktiga resultat

Plattform och struktur nu pd plats

Fokus framat: skalbar tillvéxt och 6kad andel ARR




Det hdar ar Transiro




Ett mjukvarubolag
med tre affarsbeni

nishade branscher

Retail - Nova/BC

« Molnbaserat affarssystem for kedjedriven handel
« Byggt pd Microsoft Business Central och LS Retail
» Fokus: farg-, bygg- och fackhandelskedjor

ECO —Klartext och KlartextMobil

+ Planerings- och bokningssystem fér bussbolag

- Anvands i daglig drift, trafikplanering och administration
« Stark marknadsposition i Sverige, expansion i Norge

InStore — Kassanova och Kassanova Garden

» Affarssystem for jarn-, bygg-, fdrg- och gardenbutiker
» Cirka 200 installationer

 Stabil och &terkommande intdktsbas

“Transiro utvecklar affdrskritisk mjukvara for tre tydliga
branschsegment”







Transiro som VMS-bolag




Vad ar VMS?

Vertical Market Software —
stabila mjukvarubolag

» Utvecklar mjukvara fér en specifik bransch
(vertikal)

» Systemen dr afférskritiska och anvénds
dagligen i kundens kérnverksamhet

> Bygger pd djup branschkunskap - inte
generiska I6sningar

Typiska egenskaper

+ Ho6g kundlojalitet och lagt kundbortfall (churn)
+ Langa kundrelationer

« Ho6g andel dterkommande intékter (ARR)

+ Héga bruttomarginaler

Varfér det fungerar
+ Hoga byteskostnader
* Djup integration i kundens verksamhet

+ Kontinuerlig utveckling tillsammans med
kunder




“Transiro &r inte ETT produktbolag —
det &r TRE VMS-bolag i ett”




“Vi bygger ett mer férutségbart,
skalbart och Idngsiktigt
vdardeskapande bolag”










MAL: Transiro skall klassas och vdrderas
som ett VMS-bolag

Renodling och fokus per vertikal

-Tydli rg(‘jrq erbjudande och mdlmarknader for
varje 8 odukt

Internationalisering

-Expandera Klartext i Norden (ex. Norge,
Finlgnds| ( 9

-NovaBC kan skalas till DIY-aktérer i Norden
med befintlig plattform

Starkare profilering mot investerare och M&A-
marknaden

-Kommunicera nyckeltal: ARR, churn,
marknadsandel

Finansiell disciplin och fokus pd dterkommande
intakter

-Prioritera intdkter frédn abonnemang och

T rq n s i ro st rq teg i support framfér “upfront” betalning
(X J
fo r q tt q tt rq h e rq “Inom 24-30 mdnader kan Transjro uppfattas som
ett VMS-bolag med internationell potential, vilket

i nve Ste I‘i n g qar g’;?gggf%f%ggetﬁpr{gggf for hégre bérsvarde och

T3 Transiro



Q1 2026 i korthet







Q1-26 i siffror

Resultat paverkat av investeringar
och timing

Nettoomséttning: 7,2 MSEK (7,8)
EBITDA: -0,5 MSEK
Rorelseresultat: -0,7 MSEK
Kassaflédet justerat: -0,1 (-0,8)

Férklaringar:

Investering i Nova BC (~2 MSEK)
varav 700 TSEK i externa kostnader
Fakturering foérskjuten till Q2 (1,8
MSEK)

Retail pdverkat av colorama avtalet

Takeaway:
Underliggande afféar stabil -
kvartalet i linje med plan




KPI for Q1-26

Tydlig VMS-bolag struktur

ARR — mdnadsintakt x12

Koncernen 19 824 TSEK
Klartext 5 380 TSEK
Nova 7 832 TSEK
Kassanova 6 612 TSEK
ARR/Nettoomsédttning
Koncernen 69%
Klartext 1%

Nova 77%
Kassanova 60%

Bruttomarginal

Koncernen 78%
Klartext 97%
Nova 45%

Kassanova 95%







Fokus framat

Vaxa Klartext i Sverige och Norge

Kommersialisera Nova BC mot nya
kedjor

Vidareutveckla Nova BC fér
bygghandlare och trédgérdskedijor

Oka andel dterkommande intdkter
for Kassanova och Klartext

Fortsatt utveckling av produkter
och plattformar

Nyckeltal vi kommer mdata framat
ARR-tillvéxt

Andel dterkommande intdkter
- EBITDA (exklusive engd&ingsposter)

T3 Transiro






Tydlig VMS-position i nishade marknader

- Mijukvara fér specifika vertikaler (transport och fackhandel)
+ Affarskritiska system i kundernas dagliga drift

+ Djup branschkunskap och stark marknadsférankring

Stabil kundbas och langsiktiga relationer

Va rfo r + Mycket Idng kundlivsiangd

+ Hoga byteskostnader — systemen ar centrala i verksamheten

Tra 1] Si ro é Y - Stark kundrelation och fértroende i respektive bransch

e n att ra ktiv Etablerade produkter med kontinuerlig utveckling

+ Klartext och Kassanova dr mogna plattformar

i nve Ste ri ng + Nova BC dar etablerad och vidareutvecklas [6pande

+ Produktutveckling @r en central del av aff@ren

Aterkommande intéikter och skalbar struktur

+ Hog andel ARR och Idg churn

+ Mycket héga bruttomarginaler i Klartext och Kassanova
+ Organisation och plattform kan hantera tillvaxt éver tid




Transiro Systems




